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Hvorfor:
• Dele lagerført materiell på tvers av 

operatørskap

Business Case:
• Redusere lagerbeholdning som har en 

samlet verdi på mellom 30-50 MRD 
betydelig!

• Bærekraft – sikre gjenbruk

Brukere:
• Operatørene på sokkelen (start)
• Flere kommer inn etterhvert

skjermbilde fra www.virtualinventory.no

Superspennende tjeneste #1
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Hvorfor:
• Samarbeid mellom operatørene ved kritiske 

hendelser

Business Case:
• Redusere nedetid på produserende installasjoner 

til en verdi av 500MNOK – 5 MRD+ pr år.

Brukere:
• Operatørene på sokkelen
• Andre vurderes

skjermbilde fra www.virtualinventory.no – critical request

Superspennende tjeneste #2

http://www.virtualinventory.no/
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Superspennende tjeneste #2 – forts.

Kilder: virtual inventory information brochure
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Superspennende tjeneste #3 –
Surplus Marketplace – bransjens fremtidige "Finn.no"

Hvorfor:

• Ta ansvar for at overskuddsmateriell blir 
brukt!

• Feles metode for salg av overskuddsmateriell ut av 
industrien

Business Case:
• Ta vare på miljøet!
• Redusere lagerbeholdning
• Bærekraft – sikre gjenbruk

Brukere:
• Operatørene på sokkelen (salg)
• Alle (kjøp)

Materiell fra Equinor til salgs på Retrade.eu portalen (06.06.2021)
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Hvorfor:
• Forenkle og standardisere leveranser av 

utstyrsinformasjon

Business Case:
• 500MNOK – 3 MRD per år
• Sikre datakvalitet

Brukere:
• Operatører
• Leverandører/kontraktører
• Produsenter

skjermbilder fra www.eqhub.net

Superspennende tjeneste #4



Samhandling mellom tjenestene!

7

Energy operators

Suppliers

Surplus 
Marketplace

• Virtual Inventory – tjeneste for deling av lagerført materiell på sokkelen

• Critical (CMR) – tjeneste for forespørsel om kritisk utstyr

• Surplus Marketplace – håndtering av salg av overskuddsmateriell 

• EqHub – innsamling og deling av utstyrs informasjon og dokumentasjon

• EPIM JQS – felles tjeneste for standard prekvalifisering av leverandører til 
sokkelen

Samlet vil alle de superspennende tjenestene 
sammen med JQS tjenesten forenkle leveransene 
for ALLE leverandørene, samt skape mer deling, 
samhandling og åpenhet mellom operatørene 
innenfor materialhåndtering.
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Vårt felles register for 
utstyrsinformasjon på 
sokkelen – i henhold 
til industriens krav!
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Equinor's presentasjon fra EqHub orienteringsmøte til industrien 5. november 
2020

They're all in!
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Petro.no

Sysla.no

TU.no

Nettavisen

NRK.no

enerWe.no

Hegnar.no
TU.no



11

Forente krav og standarder!

RP-O101

STI

Krav…?

Standarder…?

Løsninger…?
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Mer informasjon finner du her:

• www.norog.no
• www.eqhub.no
• www.virtualinventory.no

• support@eqhub.no
• support@virtualinventory.no

www.norog.no

Informasjonssider:

Support:

http://www.norog.no/
http://www.eqhub.no/
http://www.virtualinventory.no/
mailto:support@eqhub.no
mailto:support@virtualinventory.no




Tilleggsinformasjon



Real-life examples

Skarv

The Skarv license had an urgent need to acquire proximity sensors 

for its compressors to avoid production losses. 

It would take several weeks to deliver this item from the supplier, 

ut another operator had a surplus inventory of the required product 

and could share it within 24 hours. 

In this way, Skarv avoided downtime with a potential income loss 

calculated at NOK 18-84 million for the operator and its fellow 

licensees.



Real-life examples

Alvheim

The Alvheim license needed spare parts for a pump to avoid 

a potential production shutdown. These components were identified 

within 12 minutes after the submission of the request. Alvheim

received the required parts in less than a day after the posting 

on the VI platform. Meanwhile, the delivery time from the supplier 

was estimated to be nine weeks. 

This collaboration avoided potential downtime not only for 

the Alvheim license but also for the tied-back Bøyla, Volund, 

and Vilje fields.



Real-life examples

Eldfisk

A circuit board was required for the Eldfisk fire-alarm system. 

Equinor responded to the request within six minutes 

and fetched the component from an offshore installation 

by helicopter within  a day. The board was installed offshore on 

Eldfisk within four days, saving the licensees 12 weeks 

of the delivery and installation time which they would otherwise face 

if ordering from the supplier.


