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«Wind of change?»



«Wind of change?»

• To fenomener har preget 
verdensøkonomien de siste tiårene

‒ Det ene er urbanisering, at folk 
flytter til områder rundt de 
største byene 

‒ Den andre er tiltagende 
inntektsulikhet, at noen stadig 
blir rikere enn andre



«Wind of change?»

• Arbeidslivet har innsett at 
hjemmekontoret ikke bare kan
være en erstatning for 
kontoret, men at det i noen 
bransjer til og med kan øke 
produktiviteten

• Vil dette påvirke hvor vi bor og 
hvordan vi jobber?
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Vestre Aker Larvik



Fremtidens arbeidsplass 
- fra Lunds Universitet



Fra ord til handling

Vår 2020 Høst 2020



Fra ord til handling

Vår 2020 Høst 2020



Forventninger til prisutvikling
Kilde: EiendomsMegler 1 – Boligmeteret



Prisutvikling

Kilde: Eiendom Norge
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Oslo Bergen Trondheim Kristiansand Stavanger

Endring siste 10 år % (m/m) 96.8% 53.3% 58.1% 24.6% 9.5%

Endring siste 5 år % (m/m) 24.1% 20.2% 18.7% 21.2% 13.0%

Endring siste 12 mnd % 8.4% 9.8% 11.0% 9.4% 8.9%

Endring siste 10 år % (m/m) Endring siste 5 år % (m/m) Endring siste 12 mnd %



Salg av boliger i Stavangerområdet 
- årets åtte først måneder

Kilde: Eiendomsverdi



Salg av boliger i Stavangerområdet 
- årets åtte først måneder

Kilde: Eiendomsverdi



Omsetningstid i Stavangerområdet 
- årets åtte først måneder

Kilde: Eiendomsverdi



Pris/prisantydning i Stavangerområdet 
- årets åtte første måneder

Kilde: Eiendomsverdi



Familieindeksen

• Andelen boliger omsatt hvert år 
som er tilgjengelig for en 
småbarnsfamilie med to 
inntekter 

• Boligen må være over 100 kvm 
og boliglånsforskriftens 
begrensinger er hensyntatt 

Kilde: Eiendomsverdi
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Kvaliteter ved ny bolig
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Kvaliteter ved ny bolig
Flere valg mulig (inntil 5)
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Gode solforhold / utsiktsforhold

Nyere standard

Kollektivtilbud i nærheten

Nærhet til dagligvarebutikken

Parkeringsmuligheter/lett å komme…

Nærheten til familie og/eller venner

Naturområder i gangavstand

Kultur,- handels- og servicetilbud i…

Nærheten av jobb

Nærheten av skole/barnehage

På ett plan / i første etasje

Ligger i en høy etasje

Tilrettelagt for sosial omgang med…

Ingen av disse/ vet ikke

2020 (1024) 2019 (1060)

• Gode solforhold/utsikt nevnes av flest som en av det 
viktigste kvalitetene ved kjøp av ny bolig. 

• Deretter nevnes nyere standard, nærhet til 
kollektivtilbud, nærhet til dagligvarebutikk, 
parkeringsmuligheter/lett å komme seg rundt med bil, 
nærhet til familie og/eller venner og naturområder i 
gangavstand av rundt 4 av 10.
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Kvaliteter ved ny bolig: de som vurderer leilighet vs. hus

Utvalgsbase: De som er på flyttefot, fordelt på de som vurderer/ikke 
vurderer leilighet («vurderer hus»). Flere valg mulig (inntil 5)
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Kultur,- handels- og servicetilbud i nærheten

På ett plan / i første etasje

Nærheten av skole/barnehage

Kollektivtilbud i nærheten

Nærhet til dagligvarebutikken

Naturområder i gangavstand

Nærheten til familie og/eller venner

Nærheten av jobb

Gode solforhold / utsiktsforhold

Parkeringsmuligheter/lett å komme seg rundt…

Nyere standard

Tilrettelagt for sosial omgang med naboene

Vurderer hus (166) Vurderer leilighet (134)
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• I oversikten til venstre ser vi kvaliteter ved ny bolig, 
sortert etter hvor ulikt dette vektlegges av de som 
vurderer å flytte til hus, men ikke leilighet, og de 
som vurderer å flytte til leilighet. Fra dette ser vi at 
gruppene vektlegger kvaliteter ved ny bolig ulikt. 

• De som vurderer leilighet er spesielt mye mer 
opptatt av nærhet til kultur-, handels- og 
servicetilbud, at boligen er på ett plan/i første 
etasje, nærhet til kollektivtilbud og nærhet til 
dagligvarebutikken. 

• De som vurderer hus, er på sin side, mer spesielt 
mer opptatt av nærhet til skole/barnehage, 
naturområder og familie og/eller venner.
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15.000 årlige livshendelser

Alt kan bli digitalt – vi tror på det fysiske



EiendomsMegler 1 SR-Eiendom AS er den 
største megleren på Sør-Vestlandet

Vi har 32 kontorer langs kysten på Sør-
Vestlandet, fra Grimstad til Bergen

Våre 200 ansatte gjennomfører rundt 7500 
transaksjoner i året, med et formidlingsbeløp 
på 25 milliarder

Både selger og kjøper gir oss høy score på 
kundetilfredshet

Selskapets total score på KTI er 89,9



En digital megler med et 
solid fysisk fotavtrykk



Takk for oppmerksomheten


