
Jakten på kapital –
tips og 

bevisstgjøring



BlueLeap bygger og 
investerer i oppstart– og 
vekstselskaper

o Handlekraft
o Integritet
o Lidenskap
o Bry seg

Misjon Verdier



15 års erfaring fra FoU 
arbeid både i 
enkeltselskaper 
og på tvers av 
selskaper/bransjer. Lang 
erfaring fra utvikling av 
tidlig-fase selskaper. Stort 
engasjement for å koble 
prosjekter og mennesker.

Siviløkonom og 
finansanalytiker med over 
20 års fra ledelse, 
økonomistyring, finans, 
strategi, 
forretningsutvikling og 
styrearbeid fra ulike 
bransjer.

Teamet i BlueLeap

18 års erfaring på tvers av 
industrier med engasjement 
for strategi, 
forretningsutvikling, 
ventureinvesteringer og 
styrearbeid.

30 års industrierfaring 
fra ulike bransjer med 
hovedfokus på 
teknologiutvikling, 
strategi, M&A, 
selskapsledelse og 
styrearbeid,

16 års toppledererfaring fra 
ulike bransjer med 
hovedfokus på strategi- og 
strategiimplementering, 
forretningsutvikling og 
innovasjon, bærekraft,  
digitalisering og lærings- og 
prestasjon. Bred styreerfaring 
fra helse, finans og kultur.

Tor HellestølAtle Riskedal Tommy Nordbøe
Karen Elisabeth 

Ohm Heskja
Trude Marit Risnes
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Analyser investeringsstrategien til investorer og 
formålet med de ulike kapitalkildene02

Hvilken fase 
fokuserer de på? 

Hvilken industri 
fokuserer de på? 

Hvilke kriterier har 
de?

Hvorfor investerer 
de?

Hva kan de tilføre 
utover kapital? 



Hvilke kriterier vektlegges fra investoren?02

✓ Team, team, team
✓ Troverdig, erfaring, commitment, diversitet

✓ Timing 
✓ For tidlig eller for sent?

✓ Teknologi
✓ Unik, patenterbar/mulig å beskytte

✓ Kunder
✓ Leverandører & samarbeidspartnere
✓ Forretningsmodell

✓ Skalerbar, bærekraftig
✓ Marked

✓ Attraktivt, internasjonalt



Hvilke kriterier har du?02

Hvilke behov har du utover kapital? 

Nettverk

Kompetanse

Finansiell vs industriell

Hvilken investor ønsker du deg? 

Gjør DD på investoren



Kapitalinnhenting tar tid… start før du trenger penger02

✓ Kartlegg kapitalkilder tidlig

✓ Bygg relasjoner og tillit over tid

✓Om du har lite relasjoner, bygg et IR 
(investor relations) rigg tidlig

✓DD tar gjerne 3-6 mnd



02
Det er ikke alltid de beste idèene eller produktene som blir vinnerne. 
Grunderne og teamets evner er vesentlig for å bygge tillit



Hvem kan hjelpe deg å finne investorene?02

• FFF -Venner og kjente

• Research

• Nettverk

• Meglerhus

• Rådgivere på kapitalinnhenting
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EU Taxonomien03
«The EU has proposed hard 
law to incentivise private 
capital to flow to green 
projects»

Valadis Dombrovskis, visepresident i EU 
kommisjonen for ansvar for finansielle tjenester



EU Taxonomien03

Bidra betydelig
Til minst ett av de seks 

miljømålene som definert i 
reguleringen

Ikke være skadende
For noen av de andre fem 

miljømålene som definert i 
den foreslåtte 
reguleringen

Samsvarer med 
normen

Aktiviteten må ikke være i 
brudd med globale normer 
som definert av OECD, ILO 

og UNGP
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Planlegging av kapitalreisen04
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Karen Elisabeth Ohm Heskja

Karen.heskja@blueleap.no

470 54 213
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