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Hva gj¢r Vi? Vi bi'drar.til I?aerekraftig yekst og eksport for norsk
naeringsliv giennom kapital og kompetanse.
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‘«V| skal gke eksporten med
% innen 2030!»

Sparrin

Sterke regionale
partnerskap

Vi skal fremme
verdiskaping
i hele Norge.
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Vare viktigste virkemidler

Innovasjonskontrakt
Miljgteknologi
Innovasjonslan
Vekstlan

Grgnt vekstlan
Lavrisiko-lan
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Hva vi ser etter i et prosjekt?

 Eksportambisjoner

 Markedspotensiale og innovasjonshgyde. Herunder bekreftet betalingsvilje.
* TRL og BRL utvikler noenlunde likt

* Gjennomfgringsevne. Herunder tilgang pa kapital og menneskelige ressurser.
e Sysselsettingseffekt og ringvirkninger i Norge

* Beerekraftrisiko bgr vaere betydelig adressert.



Innovasjonskontrakt

Markedsorientert innovasjon og utvikling.
| hovedsak til SMB.

Norsk pilotkunde er ok, men internasjonal pilotkunde
vil vaere et stort pluss.

Hovedpoenget med pilotkunder er a sikre TRL og BRL
utvikles synkront.

Prosjektet ma veere FOU
Internasjonal innovasjonshgyde

Eksportambisjoner bgr vaere betydelige

Foto: NRK
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Miljpteknologi

Ikke krav til pilotkunde

Strenge krav til dokumenterte effekter i henhold
til EU" taksonomi

Innovativ miljgteknologi

Ambisjonsniva

Markedspotensiale

Godt beskrevet problem som lgses

Gode muligheter for skalering og eksport

Ved pilotisering innen f.eks alternative
energikilder er det et stor pluss a benytte seg av
Katapultsenter.
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Regulations
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Vare lane- og garantiprodukter

Lavrisikolan

Et kommersielt 1an til bedrifter med et st@rre og langsiktig
kapitalbehov, som kan veaere et supplement til Ian i private
finansieringsinstitusjoner.

Risiko-/innovasjonslan
Delfinansiering av investeringsprosjekter som handler om

innovasjon, internasjonalisering, vekst og grenn omstilling.

Garantier
 Vekstgaranti

Lan gitt av en kommersiell bank, hvor IN garanterer
75% av lanet overfor banken

e @Garanti for driftskreditt

Normalt 50% av kapitalbehovet
Ikke krav til sikkerhet opp til et visst
niva, avhengig av driftsrisikoen.
MNOK 5 for C-bedrifter

MNOK 10 for B-bedrifter

MNOK 20 for A-bedrifter

Rente p.t. 6,45%

Ikke uvanlig med 2 ars avdragsfritak

Typisk nedbetalingstid 2+5 ar



Vekstlan

Bedrifter som skal vokse internasjonalt og som
ikke kan stille tilfredsstillende sikkerhet f.eks
mye imaterielle utviklingskostnader.

. Fra 10 til 25 MINOK. Normalt 50%
finansieringsandel

* Inntil 100% av lanet uten betryggende
sikkerhet

* Rente 9,75% + risikopremie pa 5% av lanet

 3-53ars Igpetid. Kort Igpetid begrunnes med at
lanet primeert skal finansiere vekstrelaterte
kostnader, samtidig som kredittrisikoen er hgy

pga. lavere krav til sikkerhet Foto:
oto: www.wenn.no

q Innovasjon
[ | Norge



Grgnt vekstlan

*  Prosjekter som bidrar til 8 n& malet om 55% “ l 17
reduksjon i klimautslipp innen 2030 (Klimamal 1) '
i taksonomien

* |Investeringer i materielle og immaterielle aktiva
* Finansieringsandel inntil 75%. Inntil 35 MNOK
 Avdragstid ift. levetiden pa investeringen

* 0,3% lavere rente enn vanlig innovasjonslan, dvs.
6,15%

* Krav til sikkerhet som for vanlig innovasjonslan Foto: www.zaptec.no
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http://www.zaptec.no/
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Radgivning - eksport og internasjonal satsing

Vi gir deg rad, enten du skal inn pa et nytt marked for fgrste gang eller du skal utvide en internasjonal satsing

EU-radgiving

~

- 70% av norsk eksport gar til EU

- Premissgiver for omstilling av naeringslivet

- Unike muligheter til & knytte partnerskap
internasjonalt

N
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Eksportsenteret

Eksperter pa toll, moms, frihandelsavtaler
Sparringspartnere pa konktrakter
www.eksport.no

Internasjonal markedsradgivning

- Markedsinnsikt og translatar pa forretningskultur
- Bistar med & finne partnere og relevant

nettverk
- Radgivning i utlandet er betalte tjenester


http://www.eksport.no/

Programmer - eksport og internasjonal satsing

Vi hjelper deg med din vekst- og inngangsstrategi i nye markeder

Internasjonal markedsutvikling

@nsker du a legge en plan for hvordan du
skal vokse og ekspandere internasjonalt?

| dette workshopkonsept far du konkretisert

din internasjonale forretningsmodell og plan
for markedsintroduksjon
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Global Growth

@nsker din bedrift & utforske muligheter i et
konkret marked?

Vi tilbyr hvert ar ulike Global Growth program for
grupper av bedrifter innen forskjellige bransjer, der
hensikten er & bidra til at etablerte bedrifter lykkes
med salg i internasjonale markeder

Global Gateways

Har din bedrift en ambisigs eksportstrategi og
skal inn mange nye markeder?

Vi tilbyr et skreddersydd program for prioriterte
bedrifter, i en periode pa 2-3 ar.

En dedikert prosessleder bistar i utvikling av
vekstplan, og setter sammen en pakke av
radgivnings-, nettverks- og kompetansetjenester
basert pa bedriftens behov.



Digitalt kompetansesenter for alle

EUs Green Deal og taksonomien Pitch-kurs: Slik overtaler du folk til Internasjonal markedsutvikling -
a investere i din ide kurs i eksport til nye markeder

Dette kurset gir en innfering i EUs Green Deal Hvordan overtale folk til & investere i ideen Dette digitale kurset gir deg verktayene du

og taksonomien for... din, ved hjelp av... trenger for a kartlegge og...

> Gratis (O 40 minutter © Gratis (O 45 minutter © Gratis O 2-3timer
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https://kompetansesenter.innovasjonnorge.no/

Kontakt
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TJENESTER TEMASIDER OM INNOVASJON NORGE

Vi gir lokale ideer globale muligheter

Oppstart av bedrift - Innovasjon og utvikling -
Eksport og internasjonal satsing - Landbruk -

Kan vi hjelpe deg? ~>

Fortell oss litt om ideen eller bedriften din, s& hjelper vi deg videre.
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